COM_C 010 5B - Gestion de marketing y equipos de venta

Real Decreto 212/2025, de 18 de marzo

Pendiente de horas. Las horas FOAP/CONSORCI estan pendientes de asignar por las comunidades auténomas. Se muestra el reparto recomendado en el R.D.

Horas Horas R.D.

Modulo certificado recomendadas

Acreditacion parcial de la competencia

modulo

COM_A_0928 01: Estructura y organizacion del

equipo de ventas 10

COM_A_0928_02: Caracterizacion y seleccion del
equipo describiendo los puestos de trabajo y el perfil 10
de los de ventas

COM_A_0928_03: Asignacion de objetivos al equipo

de ventas 20
0928: Organizacion de equipos de ventas 100 COM_A_0928_04: Formacion y perfeccionamiento del 20
equipo de ventas
COM_A_0928 05: Motivacion y retribucion del equipo 15
de ventas
COM_A_0928_06: Gestion de conflictos en el equipo 15
de ventas
COM_A_0928_07: Evaluacion y control del equipo de 10
ventas
COM_A_0929 01: Informacion para la definicion de
estrategias comerciales y la elaboracion del plan de 15
ventas
COM_A_0929 02: Identificaciéon de nuevas o5
oportunidades de negocio
COM_A_0929 03: Elaboracion del plan y argumentario 30
de ventas
COM_A_0929_04: Informacion sobre disponibilidad de 15
0929: Técnicas de venta y negociacion 170 productos o servicios
COM_A_0929 05: Gestion del proceso de venta de 30
productos o servicios
COM_A_0929 06: Negociacion de las condiciones de 15
una operacion comercial
COM_A_0929_07: Elaboracién de contratos de o5
compraventa y otros
COM_A_0929 08: Planificacion de la gestion de las 15
relaciones con clientes
0930: Politicas de marketing 160 COM_A_0930_01: Evaluacion de oportunidades de 35

mercado



Médulo certificado

Acreditacion parcial de la competencia

Horas R.D.
recomendadas

COM_A_0930_02: Definicién de la politica del producto o

.y 25
servicio
COM_A_0930_03: Definicion de la politica de precios 20
COM_A_0930_04: Seleccion de la formay el canal de 20
distribucion
COM_A_0930_05: Seleccion de las acciones de 25
comunicacion
COM_A_0930_06: Elaboracién de briefings de productos,
para la ejecucion o la contratacion externa de acciones de 20
servicios o marcas
COM_A_0930_08: Seguimiento y control de las politicas y
acciones comerciales establecidas en el plan de acciones del 15
plan de marketing
COM_A_1010_01: Analisis del mercado y del entorno 20
de la empresa
COM_A_1010_02: Configuracién de un sistema de 15
informacién de marketing
COM_A_1010_03: Elaboracion del plan de 10
investigacion comercial
1010: Investigacién comercial 130 COM_A_1010_04: Organizacion de la informacion 10
secundaria disponible
COM_A_1010_05: Obtencién de informacion primaria 20
COM_A_1010_06: Determinacion de caracteristicas y 15
tamario de la muestra
COM_A_1010_07: Tratamiento y analisis de los datos 20
COM_A_1010_08: Gestion de bases de datos 20
1782: Prevencion de riesgos laborales 30 30
Duracion total certificado 590 Total horas recomendadas R.D. 590

Acebido - Generado el 29/05/2026 - acebido.com/certificados.php?familia=COM



